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Informe de Valor Diferencial (IVD)
INntroduccion

Los procesos de compra publica sanitaria se construyen sobre un fragil
equilibrio presupuestario. La sanidad publica, claramente infrafinanciada,
debe justificar, cada vez con mayor nivel de detalle, la toma de decisiones
de compra de tecnologias y terapias con alto impacto presupuestario.

En este contexto, resulta esencial para la industria establecer estrategias
que se separen del precio y apuesten por medir y justificar y el valor
afadido que su producto o solucidon aporta al sistema sanitario.

Nuestro informe, en linea con la regulacion sobre evaluacion de
tecnologias sanitarias y compra basada en valor es la herramienta clave
para alcanzar dicho objetivo.
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¢ Qué es el valor diferencial? Objetivos del
entregable (VD)

El valor diferencial es el valor anadido que la soluciéon aporta al sistema,
respecto de las tecnologias o soluciones del resto de competidores. La fuerza
del valor diferencial es que justifica una estrategia diferenciada de acceso al
mercado, y permite negociar los términos de la adquisicion fuera de los
sistemas habituales de contratacion publica por precio unitario.

Nuestro analisis identifica y evalua las necesidades de la Administraciéon u
organizacion sanitaria para el concreto caso de uso y, a partir de ahi, todas las
ventajas competitivas que ofrece la solucion o producto del proveedor, como
iImpacto en la practica clinica y en la cadena de valor (ratio coste-eficacia
incremental o marginal, costes de oportunidad, etc.), a traves de la evaluacion
economica, de acuerdo con la regulacion europea y espafola en materia de
evaluacion de tecnologia, y la utilizacion de un sistema de Matriz de Marco
Logico (MLM), combinado con el uso de sistemas de analisis de problemas.
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Asumimos integramente el proceso de analisis economico y de valor diferenciado de
las tecnologias y terapias mas innovadoras, identificando al final del proceso la
modalidad de contrato mas adecuada para su adquisicion por las administraciones

sanitarias.
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cQue es el entregable? Contenido del

entregable (IVD)

Fl informe contiene tres elementos determinantes:

a. Analisis de riesgos y oportunidades, de acuerdo con las necesidades de
los sistemas sanitarios.

b. Evaluacion y determinacion del valor diferencial del producto/solucién
(IVD), sobre l|la base de l|la auditoria de situacion de las necesidades
sanitarias relevantes y como la tecnologia las resuelve, de forma eficiente.

c. Analisis juridico de contratacidon que permita establecer sistemas de pago
0 estructura financiera de la adquisicion por parte de las organizaciones
sanitarias.

El entregable tendra DOS versiones: una de uso interno, y otra elaborada
especificamente para su uso ante los gestores y decisores de las
organizaciones sanitarias.
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