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					Objetivos

Los principales objetivos de Lentisco son la transformación y modernización del modelo de compra pública sanitaria de nuestro Sistema Nacional de Salud (SNS), a través de la introducción de herramientas y metodologías que lo hagan posible, así como la generación de conocimiento de alto valor añadido y su difusión (formación).
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					Vocación

Nuestra vocación se centra en la mejora de los procesos y operaciones de negocio basados en la investigación (I+D+i) el análisis (Business Intelligence) y la aplicación de las nuevas tecnologías (IA y Big Data) en los procedimientos de adquisición de obras, suministros y servicios por los activos sanitarios.
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					Formación

El conocimiento adquirido con la práctica cotidiana y la resolución de problemas o retos de alta complejidad tiene un valor incalculable. Lentisco tiene unos principios de vocación docente orientados hacia la difusión de conocimiento de alto valor añadido desarrollado junto con nuestra más reciente apuesta en el ámbito formativo: la Escuela Lentisco
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					Business Intelligence

Un aspecto tan estratégico como la compra y la contratación pública no puede afrontarse sin el análisis de los escenarios y una función predictiva en la toma de decisiones. Por ello, Lentisco incorpora en todos sus procesos y servicios una visión estratégica y analítica basada en los procesos de inteligencia competitiva y vigilancia tecnológica. Asimismo, Lentisco ofrece como servicios estas herramientas fundamentales en la era de la economía del dato.
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					Servicios

El portfolio de servicios de Lentisco cubre todos aquellos aspcetos relacioadnos con la contratación pública y la asignación de recursos en los hospitales y consejerías de salud de nuestro SNS. Para ello, Lentisco se organiza en cuatro áreas que, aunque estén claramente relacionadas, mantienen objetivos independientes:

	Contratación pública y gestión de licitaciones;
	procesos de compra basada en valor y economía de la salud;
	inteligencia competitiva y vigilancia tecnológica (business intelligence) y
	formación en todas las áreas anteriores mediante acciones enmarcadas en eventos científicos o procesos in Company.
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					Alcance

La compra pública del siglo XXI necesita actualizar y comprender la realidad de las cosas en toda su complejidad para establecer modelos de compra (de mando) y de oferta eficiente y transparente. Nuestro alcance apunta hacia la satisfacción de cualquier necesidad o requerimiento que tenga que ver con la configuración, planificación, ejercicios o evaluación de cualquier proceso de demanda de las actividades sanitarias, así como de los proyectos de mejora de las capacidad para generar valor de las empresas sanitarias y farmacéuticas. Todo ello con pleno respeto de los principios, reglas y procedimientos del marco jurídico aplicable

				

			
 
			
 
				
				
			
 
				
				
			
 
				
				
				
				
					
				
				
				
				
				
				
				
					Algunos de nuestros partners
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				 El coste sanitario capitativo viene experimentado un crecimiento significativo en los últimos años. Si bien es frecuente atender a explicaciones relacionadas con el nivel de intensidad asistencial, como la comorbilidad asociada a la cronicidad, o la...
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												Decálogo sobre la compra basada en valor

				
				 La realidad siempre se manifiesta a través de datos y hechos. Y los datos disponibles, a poco que se quieran conocer, revelan una realidad compleja que plantea desafíos significativos para el futuro del modelo sanitario español, en su configuración actual....
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												Recurso Especial en Materia de contratación: aspectos claves para su presentación

				
				¿Paraliza el plazo de presentación del Recurso Especial en Materia de Contratación el hecho de hacerlo en un lugar diferente al registro del órgano de contratación, o del órgano encargado de su resolución?El contenido  de la Resolución nº 1079/2023 del TACRC nos ayuda...
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					INFORMACIÓN BÁSICA SOBRE PROTECCIÓN DE DATOS

Responsable: Lentisco Alentto S.L.P.
 Finalidad: Atender su solicitud de contacto
 Legitimación: Consentimiento del interesado
 Destinatarios: No se cederán datos a terceros, salvo obligación legal.
 Derechos: Acceder, rectificar y suprimir los datos, así como otros derechos, como se explica en la información adicional.
 Información Adicional: Podrás encontrar información detallada sobre nuestra Política de Protección de Datos en este enlace
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 28014, Madrid

				

			
 
			
 
				
				
			
 
				
				
			
 			

			
		
					
 

				
				 

			


 


	


			
				

    
		LA FUERZA DEL VALOR
			LENTISCO es un proveedor de soluciones de alto valor añadido; una empresa focalizada en la solución de aquellos retos o problemas complejos que la actualidad de la compra pública sanitaria plantea, tanto a las empresas más competitivas del sector, como a las propias organizaciones sanitarias.
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